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Fecha de nacimiento: 05/03/1980
Nacionalidad: Chilena
Estado Civil: Casado

Dirección: Angel Cruchaga Santa María #55 Dpto 1808 Comuna de Ñuñoa
Cuidad: Santiago 
Licencia de Conducir: Clase B

Fono: 85022074 / 76579678
ANTECEDENTES ACADEMICOS:
1994 – 1998                  Enseñanza Media



     Colegio Carlos Cousiño


                 Valparaíso.
2012- En curso:
     Ingeniería Comercial




    Universidad Las Américas



    En curso             
HABILIDAD PROFESIONAL:
Cargo:

     Delivery Report
Habilidades:

     Distribución
     Cobranza

     Promoción
     Marketing

Establecimiento:             American British Tabaco, 

Período
                 2003-2008  
     Avda. Suiza 244, Cerrillos



     Santiago
                                         www.batchile.cl
Cargo:

     Seller of Beer
Habilidades:

     Venta

     Negociación

     Marketing

     Desarrollo de planes de incentivos

Establecimiento:            Anheuser-Busch InBev
Período:

     2008-2009

                                         Av. Presidente Eduardo Frei Montalva 9600



     Quilicura, Santiago




     www.batchile.com
Cargo:

     Marketing Supervisor Zona Norte.
Establecimiento:
     Anheuser-Busch InBev
Habilidades:

     Plan de desarrollo de acciones comerciales para diferentes canales.



     Planes de acción para activar Nielsen.




     Planes de Veranos.




     Desarrollo de clientes nuevos.




     Desarrollo de activos de la compañía




     Planes de acción para Market Share y Share Of Harder Zona Norte
Período:

     2009-2010




     Av. Presidente Eduardo Frei Montalva 9600




     Quilicura, Santiago




     www.cerveceriaschile.cl
Cargo:

     Sales Supervisor

Establecimiento:
     Anheuser-Busch InBev
Habilidades:

     Desarrollo del canal Hogar en diferentes comunas




     Plan de desarrollo de 6 vendedores




     Planes de acción para activar Nielsen.




     Desarrollo de clientes nuevos.




     Desarrollo de activos de la compañía




     Planes de acción para Market Share y Share Of Harder




     Desarrollo de programa WCCP (World class comertial program).
Período:

     2010-2011




     Av. Presidente Eduardo Frei Montalva 9600




     Quilicura, Santiago.




    www.cerveceriaschile.cl
Otros Cursos:

    Wall Street



    Ingles nivel Intermedio.




   American British Tabaco




   Desarrollo empresarial 




   Anheuser-Busch InBev



   Liderazgo
FORMACIÓN ACADÉMICA
1999-2002

Duoc-Uc

Dibujo Arquitectónico




Desarrollo de Autocad




Desarrollo de Photoshop




Desarrollo de CorelDeaw 9

2011


Universidad Adolfo Ibañez




Diplomado de Marketing y ventas

2013-04-23

Universidad de las Américas




Ingeniería Comercial (en curso)

OTROS DATOS
Manejo Computacional: 
Microsoft Office Excel Avanzado

 Microsoft Word Avanzado
 Power Point Avanzado

Internet.
Desafíos Personales:

     Me considero una persona responsable, proactiva y con espíritu de liderazgo, con capacidad  suficiente de enfrentar cualquier desafío que se presente y con inmensas ganas de aprender y llevar a cabo la función que se me otorgue, desempeñándome de manera efectiva y eficaz.
A lo largo de mi carrera en ventas y marketing he conseguido estar siempre entre los “Top Ten” de la empresa,  además de haber formado a otros comerciales en técnicas de ventas que les ayudaran a incrementar sus ventas. Me gusta trabajar con la gente,  demostrarles la utilidad y calidad de los productos y también entrenar y educar a otros. Estoy segura de que puedo desempeñarme con éxito.
